BVDW - Empfehlung

Wettbewerbsprasentationen (Pitches)

Um lhnen in einer Wettbewerbsprasentation eine qualitativ hochwertige Darstellung der

Ideen und Konzepte zu Ihren Briefings zu liefern, stellen Agenturen ihr

Unternehmenspotential bereits vor der Auftragsvergabe in lhren Dienst:

Die Agenturen erbringen geldwerte Leistungen, indem sie in kreativer Arbeit ein Konzept

erstellen und so umsetzen, dass Sie als Kunde bei der Prasentation eine angemessene

Vorstellung Uber die grafische, textliche, technologische und strategische Gestaltung

gewinnen.

Diese umfassenden Leistungen sollen durch das von lhnen zu entrichtende Honorar

geschutzt werden. Denn Sie erhalten eine auf Ihre Anspriiche abgestimmte Lésung sowie

eine qualifizierte Grundlage fir eine richtige Entscheidung.

Sie gewinnen die Mdglichkeit, alle teilnehmenden Agenturen, sowie deren
Arbeitsweisen und Strategien umfassend kennenzulernen und mit den eigenen

Ansprichen abzugleichen.

Ihnen werden qualitativ hochwertige Wettbewerbsbeitrage vorgestellt, die mit vollem

kreativen und technologischen Einsatz erstellt wurden.

Ihnen stehen mafigeschneiderte innovative kreative Leistungen in hervorragender
technologischer Ausfuhrung in groRer Auswahl und Vielfalt als Alternativen zur
Verfugung. Auf diese Weise werden Ihnen variable Methoden und Strategien zur
Erreichung der Unternehmensziele zuganglich.

Ihre Aufgabenstellung wird aus unterschiedlichen Perspektiven beleuchtet. Es
werden verschiedene Bedarfsanalysen erstellt, so dass Sie anhand neuer
Erkenntnisse Optimierungspotential entdecken und im Dialog mit den Agenturen
zuséatzliche Ziele definieren kénnen.

Die fur die Wettbewerbsprasentation recherchierten, genau auf lhre abgestimmten
Ergebnisse ermdglichen eine differenzierte Darstellung der kreativen und
technologischen Mdglichkeiten der Agentur, sowie prazise Einblicke in die
Effektivitat der zur Zielerreichung eingesetzten Mittel.

Die angebotenen Strategien bieten langfristige Planungsmaglichkeiten fir die
Weiterentwicklung lhrer Ziele. Hierzu stehen die Agenturen zur seridsen,

dauerhaften Beratung zur Verfigung.

Fazit: Durch die Ausrichtung einer bezahlten Wettbewerbsprasentation erhalten Sie als

Kunde eine qualifizierte Entscheidungsgrundlage und vermeiden dabei Risiken. Aufgrund

der Prasentation erkennen Sie sowohl Schwachen als auch Starken der potentiellen

Dienstleister sowie ihrer Konzeptionen. Zum Schutz und zur Sicherung der Qualitat der

Beitradge sowie der Fairness und Chancengleichheit aller Wettbewerbsteilnehmern pladiert

der Bundesverband Digitale Wirtschaft (BVDW) e.V. fur honorargebundene

Wettbewerbsprasentationen: zu lhrem Vorteil.
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